
Как привлекать финансирование в бизнес 
с использованием биржевых инструментов 

 
г. Москва, 27 мая 2026 г. 

РОССИЙСКАЯ ИНВЕСТИЦИОННАЯ КОМПАНИЯ 



«Небанковское финансирование — выпуск 

облигаций и привлечение акционерного 

капитала — выходит если не на первый 

план, то точно становится более 

значимым для экономики.»  

 

Председатель Банка России  

Эльвира Сахипзадовна Набиуллина 

Формирование нового тренда 

«Повторю: российскому фондовому 

рынку необходимо усилить свою роль как 

источника инвестиций. Его 

капитализация  

к 2030 году должна удвоиться  

по сравнению с нынешним уровнем и 

составить 66% ВВП.» 

Президент Российской Федерации  

Владимир Владимирович Путин  



Сформирован существенный инвестиционный спрос 

Структура: 

 Банки (кредиты) 

 Биржа (акции (pre-IPO, IPO, SPO), облигации) 

 Коллективные инвестиции (ЗПИФ, ОПИФ, БПИФ) 

 НПФ (программа долгосрочных сбережений). 2х 

рост лимита вложений пенсионных вложений в 

рискованные активы. Снижение лимита 

концентрации вложений до 5% 

 Операторы информационных систем (ЦФА, ЦС 

на УЦП) 

 Операторы инвестиционных платформ 

(краудлендинг, краудфандинг) 

 

Инвесторы на Бирже и вклады: 

 Общее количество частных инвесторов на Московской 

Бирже по итогам 9м2025 года достигло 38,6 млн человек 

 На текущий момент частные инвесторы вложили  

в ценные бумаги более 12 трлн руб. (8,4 трлн руб. 

 в 2019г). Только в 2025 году физики вложили в ценные 

бумаги рекордные 317 млрд руб. 

 На банковских вкладах, на текущий момент, находится 

более 60 трлн руб. физических лиц 

 Объем средств в НПФ:  

- 2019г: почти 3,8 трлн руб. (по данным Банка России) 
- 2024г: почти 8 трлн руб. (по данным Банка России) 

 Объем средств в ПИФах :  

- 2019г: почти 1,1 трлн руб. (по данным Банка России) 
- 2024г: 6,2 трлн руб. (по данным Московской Биржи)  



Низкий порог входа в рынок 

Облигации для компаний с выручкой от 120 млн руб. в мес. 

Pre-IPO для растущих компаний стоимостью 3-5 млрд руб.,  
с выручкой от 250 млн руб., объем привлечения от 250 млн 

руб. до 1 млрд руб., срок деятельности от 1 года 

IPO для компаний стоимостью более 10 млрд, объем 
привлечения от 1 млрд руб. 



Опасения будущих эмитентов 
 

 
 

1. Длинные сроки, отсутствие залогов. 
2. Многократная оборачиваемость активов  позволяет получать несколько 

раз в год маржу, суммарно превышающую ставку купона.  
3. Компенсация государством расходов на выпуск.  

4. Первый выпуск самый дорогой, стоимость денег  затем снижается.  
5. Расходы на выпуск содержат в себе плату за маркетинг и продвижение на 

рынок бренда эмитента.  Как правило, такие расходы запланированы в  
бюджете компании. 

6. Диверсификация . 

7. Размещение облигаций на бирже ведет к привлечению инвестиций из 
федерального центра в домашний регион, где эмитент создает рабочие 
места, увеличивает налоговые отчисления в местный бюджет. 

Организатор всегда поможет раскрыть преимущества 
эмитента, совместно с вами найти факторы инвестиционной 
привлекательности и найти ваших инвесторов 

 НАС НИКТО НЕ ЗНАЕТ 

 КТО КУПИТ НАШИ ОБЛИГАЦИИ? 

 «МЫ МАЛЕНЬКИЕ» 



Кейсы 

Объем программы 

 
500 000 000 ₽ 

Шесть выпусков облигаций с сентября 2019 г. 

• Рост активов с 205 млн ₽ в 2019г. до 894 млн ₽ в 2025г. 

• Рост выручки с 219 млн ₽ в 2019г. до 836 млн ₽ в 2025г. 

• Объем выпусков в обращении 349 млн ₽.  

Цель размещения 

• Расширение и оптимизация действующего парка промышленного 
оборудования. 

• Завершение строительства нового производственного цеха. 



Кейсы 

Объем программы 

 
500 000 000 ₽ 

5 выпусков облигаций с ноября 2021, 2 из которых погашены 

• Рост активов с 782 млн ₽ в 2020г. до 2.6 млрд ₽ в 2025г. 

• Рост выручки с 134 млн ₽ в 2022г. до 283 млн ₽ в 2025г.  

• Объем выпусков в обращении 184 млн руб. 

• Рейтинг: BBB-(RU) от АКРА 

Цель размещения 

• Пополнение оборотных средств. 
• Развитие бизнеса. 



Кейсы 

Выпущено облигаций на 750 млн ₽, из которых 500 млн ₽. были 
погашены. 

 
На конец 2024 года РЕД СОФТ имеет следующие показатели: 
- оценочный объем активов составляет 3,196 млрд ₽ (2018 год: 391,6 млн 
₽), рост в 8  раз к 2018 году 
-выручка 4,6 млрд ₽ (2018 год: 152 млн ₽), рост к 2018 году почти в  30 раз. 
 
Рейтинги: В 2018 г. – без рейтинга. На текущий момент BBB+(RU) от АКРА 

Старт первой Программы биржевых облигаций –  2018 г.  
Старт второй Программы биржевых облигаций –  2020 г. 

Объем первой программы 

200 000 000 ₽ 

Объем второй программы 

1 000 000 000 ₽ 



Опасения будущих эмитентов 
 

 ИНФРАСТРУКТУРА РЫНКА 
Сформирована база розничных инвесторов,  участвующих 
в размещении облигаций МСП. 
Отлажена система взаимодействия  всех участников 
процесса 
 
 ПОДДЕРЖКА 

Действует Нацпроект по господдержке расширения  

доступа субъектов МСП к финансовым рынкам. 

 

 СЕРЬЕЗНЫЙ РОСТ БИЗНЕСА 

Возможности, которые  предоставляет фондовый 

рынок, кратно превосходят трудозатраты по выходу 

на рынок 



Леоненков Николай 
Директор Департамента корпоративных финансов 

АО ИК «РИКОМ-ТРАСТ» 

121099, Москва 

Проточный переулок, дом 6 

 

+7 (495) 921-15-55 (доб. 100) 
lk@ricom.ru 
+7 (903) 798-07-40 

РОССИЙСКАЯ ИНВЕСТИЦИОННАЯ КОМПАНИЯ 

mailto:yu.volkova@ricom.ru

